产品代理购销合同模板

被代理人(甲方)：
代理人(乙方)：
甲、乙双方依据平等互利、公平自愿的原则，经友好协商，就甲方授权乙方获得其相关产品代理商资格之事宜达成一致。为明确双方权责以及合法权益，规范代理关系及相应市场行为，就以下区域代理销售牌产品，乙方作为(□金牌□普通□代销)签订如下协议：
一、定义
1.产品：本协议所称产品，由甲方生产的。
2.商标：
3.区域：
二、合作方式及条件
1.经销：乙方代理销售甲方。
2.甲方向乙方提供免费的售后服务人员技术培训和培训资料，乙方必须提供人员到甲方处进行培训，在甲方处的食、宿费用由乙方自行负责。
3.甲方须保证乙方产品的供应。超过保质期未销售的产品件以上甲方以成本费用回收。
4.甲方向乙方提供该区域独家经销保证，乙方不得擅自在非代理区域销售甲方产品。
5.乙方不得经营销售其它品牌同类产品，并维护好甲方品牌的良好声誉。
6.乙方年销售量：金牌代理商不可低于吨，首批进货量不低于吨;
普通代理商不可低于吨，首批进货量不低于吨;代销商不可低于吨，首批进货量不低于吨。
三、甲方权利和义务
[bookmark: _GoBack](一)甲方享有如下权利：
1.对地区或项目代理经销行为进行考察、评判，以确立、取消或处罚地区或项目代理;
2.销售区域和行业项目的划分及确定代理产品类别;
3.产品价格的决定;
4.企业形象设计及产品广告形式的决定;
5.审核和支持乙方广告宣传与维护甲方利益的活动支持;
6.区域或项目营销模式的决定。
(二)甲方应履行的义务：
1.不断推出适销对路，具有较强市场竞争力的新款产品;
2.不断进行广告宣传和形象宣传;
3.协助指导乙方开展产品广告宣传、促销活动;
4.帮助乙方拓展市场,进行入围招标等工作的协助开展等;
5.协助乙方培训具有专业技术知识的经销和售后服务人员;
6.保证乙方所售商品的售后服务;
四、乙方权利和义务
(一)乙方享有如下权利：
1.在甲方授权的代理区域或项目内代理甲方产品;
2.金牌代理商可共享甲方的销售文档与市场资料;
3.金牌代理商可在代理产品的资料上打上代理商的商标，但不得去掉甲方公司的商标;
4.放弃地区代理资格(须提前三个月向甲方提出书面报告);
(二)乙方应履行的义务：
1.设有专门的经营场地、人员，并保证充裕的资金销售甲方的产品;
2.努力完成甲方制订的销售任务。乙方向甲方承诺：协议期完成销售任务_______万元，并且每月任务不低于_______万元，如连续2个月完不成最低销售任务，则甲方有权停止向乙方供货，并取消乙方总代理资格。
3.严格遵守甲方的销售政策，包括价格政策、回款制度等;
4.积极拓展市场，扩大销售;
5.配合甲方对假冒、侵权产品的打击;
6.按期提出需货计划、发货安排及市场预测;
7.按甲方提出的有关售后服务要求，作好售后服务工作，反馈产品质量信息;
8.配合甲方做好市场调查、广告宣传等工作;
9.遵守甲方的有关政策和规定;
10.在合作中所获知的甲方公司的商业资料与客户资料应负保密义务，不得泄露给第三方得知;
11.乙方工商登记资料需要变更时，应提前个月将变更事项通报甲方，并在变更后天内报甲方备案。
五、品牌所有权
甲方所供应产品的商品品牌、形象及标识之版权为甲方所拥有，乙方在行使代理商职责期间应对甲方品牌、形象及标识进行义务保护。
六、代理商行为规范：
1.在协议期间，乙方应自觉维护甲方(被代理人)的利益，其经营活动不得损害甲方权益。
2.乙方应自觉保护甲方产品权益。
3.价格规范：
(1)甲方产品实行全国统一定价。
(2)乙方不能擅自进行降价销售，包括降价形式的促销活动;
(3)乙方根据地区市场实际情况进行价格调整时应事先向甲方通报，在取得甲方认可同意后方可实施;
4.销售定额：
(1)甲、乙双方根据代理地区市场或项目情况制定代理商销售定额，乙方无特别原因应完成规定的销售定额;
(2)乙方如果未能完成规定销售定额，甲方可视原因给予撤消代理资格的处理。
(3)乙方代理甲方产品：金牌代理商最低经营额为每年万元人民币;普通代理商最低经营额为每年万元人民币;代销商最低经营额为每年万元人民币。
5.代理制度的使用规范：
(1)乙方使用甲方统一标准格式的产品销售代理合同(本代理合同);
(2)申请表内容必须如实填写完整，并加盖有用户与代理商(乙方)双方签章后生效。有效申请表须传真或复印件送至甲方备档，原件由乙方保存管理。
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