成套设备经销协议
	
	甲方：__激光技术有限公司
	乙方：__________________
	为拓展产品销售市场， ________激光技术有限公司（以下简称甲方）与（以下简称乙方），就乙方做为甲方大功率激光器成套设备代理商事宜，本着互惠互利原则，经友好协商达成如下协议：
	一、总则
	1.甲方授权乙方为'甲方大功率激光器成套设备代理商'，期限从本协议签订之日起至___年___月___日止. 代理商授权每年认证一次。
	2.乙方有权在甲方授权区域内以'________激光大功率激光器成套设备代理商'名义，从事有关销售____激光大功率激光器成套设备的合法商业活动。
	3.乙方必须按实际情况填写《________激光大功率激光器成套设备代理商登记表》，提供企业法人营业执照复印件，法人代表身份证复印件.发生变更以书面通知甲方备案。
	4.乙方有权发展下级代理商，所发展的下级代理商及签订的下级代理商协议应在甲方备案.如未备案而乙方以低于甲方规定的市场最低售价出售产品，则按扰乱市场秩序对乙方进行处罚，情节严重的甲方可取消乙方代理商资格。
	5.乙方有权对甲方工作（销售管理，市场推广，广告宣传，商务，技术服务，产品质量）做出评价和投诉.以报告形式直接交由公司相关部门处理。
	6.本协议期满或甲，乙双方解决本协议时，乙方应立即清付完甲方货款，并签署终止协议。
	二、甲，乙方责任和义务
	甲方的责任和义务：
	1.甲方负责培训乙方业务及技术支持人员；
	2.甲方为乙方提供序列产品销售和市场开发所需技术资料本地客户档案资料和宣传材料；
	3.甲方负责序列产品的全国性广告宣传工作，指导，协调乙方市场的销售行为及广告宣传，最大限度地占领市场；
	4.甲方按序列产品质保书约定提供产品保修及维修服务；
	5.如乙方在经销商其间内，销售业绩良好，甲方应当给予提高代理商资格，提供优惠经销政策等相关奖励措施。
	乙方的责任和义务：
	1.乙方有义务收集当地市场及相关竞争序列产品的有关部门信息，并及时反馈甲方；
	2.乙方应配合甲方地区性或全国性市场开发，销售或宣传活动，努力开拓市场；
	3.乙方有义务为客户提供技术服务和基本维修，维护；
	4.乙方必须严格遵守甲方制订的产品价格体系，乙方市场宣传价格不得低于甲方体系规定的全国统一报价；乙方对客户实际销售价格不得低于甲方价格体系规定的最低限价，特殊情况须经甲方批准视为有效；若乙方违反甲方规定的价格体系一经查实，甲方将对乙方进行经济处罚，情节严重的，甲方有权终止乙方的经销权。
	5.乙方如举办与甲方序列产品有关的大型市场开发或公关活动，需甲方对其支持和谈判支持时，应提前通知甲方。
	6.乙方应严格保密甲方技术.不论协议期内或协议期后，乙方均不得以任何方式获取甲方序列产品专利，设计，知识产权的利益；不得以任何方式损害序列产品的声誉，由此产生的不良后果，由乙方独立承担责任。
	三、价格体系及奖惩措施
	1.甲方按价格体系文件（附件）向乙方供货.甲方价格体系调整时，应以书面形式通知乙方。
	2.乙方在经销期内，业绩良好，市场信息准确，结算准时，甲方将把乙方总销售业绩的________%作为对乙方的奖励，并适当放宽销售区域，提高经销级别。




